1€ el EULLLICR.

3 kigiyle ise baglayan Tekbim Bilgisayar,
bugiin 15 kisilik uzman ekibiyle hizmet veriyor.

1994 yilindaki 5 Nisan devaliiasyonu done-
mine denk gelen kurulus tarihleri, pek gok insa-
mu hayrete diisiirse de onlari hicbir basaridan
geri birakmamus.

Kiiglik yaslarda babalarmin tesvikiyle tica-
retle ugragmaya baglayan sirket sahipleri, bu-
giin bunun kargihgim gordiiklerini séyliiyorlar.

1994 yilinda 10 bin ABD dolar: ile ticari faali-
yetine baglayan Tekbim Bilgisayar'in, bu ilerle-
yisi ve sektorde geldigi konumu Mehmet Yirmi-
bes ve Mehmet Filizli ile konustuk...

u Tekbim'i kurma fikri nasil olustu?

Aydin Anadolu Teknik Lisesi'nde bilgisayar
Ogretmenligi yapiyorduk. Daha énceden aldigi-
muz bilgi, egitim ve tecriibe bizi belli bir noktaya
getirmigti. Piyasada bunlar nasil degerlendire-
biliriz diye ditstinmeye bagladik. Memurlugun
bizim galisma zihniyetimize uymadigim diigiin-
diik. Firmamn ismini de kurarken, teknik 6gret-
menlerin agilimi tarzinda bir sey olmasina 6zen
gosterdik ve ise koyulduk.

m Ne kadar siiredir 6gretmenlik

yapiyordunuz?

Mehmet Yirmibeg: Ben 7 y1l gorev yaptim.

Mehmet Filizli: Ben ise 10 y1l calistim.

m Sermayeniz 6gretmenlikte

kazandigimiz birikimler mi oldu?

Hayir. Agikcast ¢ok da iyi bir birikimimiz
yoktu. Ailemizden de manevi destegin diginda
maddi destek almadik. Bu isi yapabilecegimize,
alt yapimzin olduguna ve basarabilecegimize
inandik. Sadece bu kadar...

m istifaniz1 verip ticarete atildigimizda mesai
arkadaglarinizin hayret dolu bakiglar1 olmus-
tur herhalde degil mi?

Tabiki de. Halkimizda memurluk c¢ok biiyiik
bir nimet gibi diisiiniiliir. Her aymn 15'inde alina-
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cak maas bellidir, Devlet garantisi vardir. Fakat
biz dyle bir zihniyete sahip degildik. Yeni neler
kegfedebiliriz, ne yapabiliriz hep béyle diisiinii-
yorduk.

m Ne kadar metrekare yeriniz vardi?

110 metrekarelik bir isyerinde faaliyete bag-
ladik. Ustelik 1994 yilinda ortaya cikan 5 Nisan
kararlarinin alindigi dénemdi. Haziran sonuy-
du. Piyasalar durgun, kimse yatirim yapmou-
yordu. Ancak biz boyle bir ortamin daha iyi
olabilecegini diisiindiik ve bagladik. Bugiin 3
katli ve 280 metrekarelik isyerimizde hizmet
veriyoruz.

m O dénem sadece hazir

bilgisayar m satiyordunuz?

Ik bagta bilgisayar alip satmarun bizi cok
farkhi bir yere getirmeyecegini, bilyliyeme-
yecegimiz diisiinditk. Coziim odakli ¢alismaya
karar verdik. Calishgimiz isletmelere anahtar
teslim i yapmay1 planladik. Miisteriye de hep
bunlar sunduk. Daha sonra kendimize de hedef
sektorler secip bunlarin iizerine yogunlastik.

m Hedef kitlenize ne gibi

imkanlar sunuyorsunuz?

Oncelikle bir sadece bir market gibi iiriinii
satip miisterimizi géndermiyoruz. Biz calist-
gimiz isletmeleri bir is ortagr gibi goriiyoruz.
Onlarm daha fazla nasil gelisebilecegini, iglerini
nasil kontrol edebilecegi iizerine ¢alisiyoruz.
Gahstigimuz isletmelerin fiziki altyapisi olarak
drnegin kablolanmasindan baslayip,
damgmanlik hizmetlerine kadar bu isin nasil
yapilacagma birlikte karar verip igsimize
bashyoruz.

mEgitim destegi de veriyorsunuz sanirim?

Tabiki. Egitim stireci uzun. En az 3 ay, en fazla
1 yil bu siire. Biz egitimlerimizi miisteriye bir
seyler anlatip cikmak fizerine degil, bizden {irti-
nii alan insanin bu {irtinii en iyi sekilde kulla-
nabilir hale gelmesini saglamak igin veriyoruz.

m Maliyetleri nasil belirliyorsunuz?

Bu isletmenin istegine, i¢ yapisina, mevcut
yatirimlarina bagh.

m Tekbim'in son iki yilda ciddi yenilik hare-






